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Serramenti Alluminig*Pvc

SUPPORTI COMMERCIALE TECNICO -

"Sap serramenti alluminio Piacenza" nasce negli anni 70 con la produzione di serramenti in alluminio nelle forme di
porte e finestre prevalentemente per I'edilizia civile.view

Con il passare del tempo e stando al passo con I'evoluzione delle tecnologie, la societa si specializza nella
costruzione di facciate continue, puntuali e serramenti speciali anche grazie alla collaborazione di Schuco
International (principale estrusore di profilati a livello internazionale) entrando quindi nel mondo industriale e
commerciale, proponendo servizi a imprese aziende e studi tecnici per la realizzazione di grandi progetti.

Questo fino a meta degli anni 90, in questo periodo infatti Sap si trasforma a livello di compagine sociale e nella
modalita operativa, inoltre entra a far parte di un gruppo di societa attive nell'ambito immobiliare e dell'edilizia, che
si occupano della costruzione di capannoni, uffici, ristrutturazione di edifici, interventi di urbanizzazione, lottizzazioni
ma anche nel campo civile con prevalenza di operato nelle zone limitrofe alla sede operativa e con cantieri sporadici
in Lombardia, Toscana e Liguria .raa s+ cer  Barattiera

In questi anni l'offerta di prodotti si & diversificata. Oggi Sap non tratta piu esclusivamente serramenti in alluminio e
facciate continue vetrate ma anche tutti i sistemi per facciate ventilate e rivestimenti esterni. Grazie alla
collaborazione con societa di produzione vetrocamere e verniciature industriali che lavorano allinterno dei nostri
stabilimenti e a conti trasformazione esterni dei profilati di alluminio oggi possiamo proporre soluzioni complete per
I'involucro edile.

Oltre alla gamma Schuco abbiamo ampliato I'offerta di profilati a Metra, Reynaers, Sapa, Alu-k, offre diverse
tipologie di sistemi a cappotto e di rivestimento anche coibentati; propone oggi innovazione nei rivestimenti, dalle
lamiere, ai classici allumini compositi tipo Alucobond, Reynobond e Larson fino ad arrivare ai sistemi piu avanzati di
compositi quali AlpolicMitzubishi con pannelli in composito di alluminio applicato a rame, zinco titanio o altri
materiali nobili. Gia da fine anni 90 abbiamo proposto con successo rivestimenti con tecnologie aerospaziali e tipiche
del settore navale quali: il marmo alleggerito sistema pannello tagliato a 5 millimetri e applicato a alveolari in
alluminio o plastica oppure coibentati. Abbiamo inserito nelle nostre proposte i pannelli compositi in legno quali
Parklex o Prodema, i classici laminati Trespa o Abet , i rivestimenti in rame prevalentemente Tecu, fino ai
rivestimenti in ceramica standard cm60x60 o 60x120 con utilizzo di prodotti Marazzi o le ceramiche speciali tipo
Laminam con grandi dimensioni da un metro per tre, ovvero rivestimenti in cemento luminescente. Inoltre tra le
varie proposte ricordiamo i sistemi ventilati in rame, i rivestimenti in materiali speciali, rivestimenti alleggeriti,
lamiere ondulate, lamiere grecate, vetrate tecniche e altri prodotti ad alto impatto architettonico.view

Lo sviluppo delle nuove tecnologie € stato sempre accompagnato dall'attenzione rivolta alle risorse ambientali
attraverso l'uso di materiali che permettano un minor consumo di energia e un miglior comfort abitativo.

Oggi trattiamo anche profilati in alluminio legno , pvc, pvc-alluminio, principalmente utilizzando marchi tedeschi
di livello qualitativo superiore; per serramenti speciali, chiusure civili automatiche, vetrate continue con sistemi a
tutto vetro caratterizzati da elementi domotici.

Approcciamo il cantiere come capocommessa, con la fornitura di soli serramenti, facciate e rivestimenti per poi
fornire tutte le chiusure esterne come le porte tagliafuoco Ninz, portoni industriali a libro, sezionali o megadoor,
sistemi di oscuramento o frangisole, ma anche complementi d'arredo interni, pavimenti sopraelevati, partizioni
interne e pareti mobili divisorie.

Di particolare interesse € la produzione nei nostri stabilimenti di vetrate isolanti con tendine interne Screenline. per
completare l'offerta per l'involucro edile. view 2

Seguiamo il cliente nella fase di progettazione, stesura dei capitolati, consulenza tecnica, promozione di sistemi con
simulazioni e rendering, fino alla posa in opera con personale qualificato ma non solo, ci occupiamo anche della
manutenzione dei prodotti installati, assistenza post vendita, |'applicazione di pellicole solari, compresa la pulizia
delle facciate, applicazione prodotti per vetri/materiali autopulenti, trattamenti termoriflettenti, ripristino verniciature
infissi e la certificazione sul risparmio energetico secondo le normative vigenti.


http://www.sapsistemi.it/
http://www.edificabili.it/
http://www.empresite.it/SETTIMA-PIU-SRL.html
http://www.cappellettieroleri.it/index.php?lang=it
http://www.cascine.eu/
http://www.sapsistemi.eu/
http://www.cappellettieroleri.it/
http://pelliniscreenline.net/azienda/

Nonostante le dimensioni della nostra struttura, la zona operativa si estende al nord Italia con lavori sporadici al
Centro e Sud Italia e occasionalmente all’estero in Africa ed Europa, con un interesse anche per zone in via di
sviluppo.

Il nostro target sono studi di architettura e ingegneria, societa di gestione immobiliare, imprese di costruzione, enti
imprese e privati, carpenterie e rivendite, che richiedono prodotti di alto livello e un servizio completo ed efficiente.

Dal 2008 abbiamo incrementato la nostra rete vendita con una serie di agenti plurimandatari e dal 2013 abbiamo
inserito nel nostro gruppo tecnici commerciali che lavorano esclusivamente per noi.

In un mercato difficile e pretenzioso, il nostro obiettivo odierno & quello di incrementare la rete vendita con questa
figura commerciale per ampliare |'area di riferimento e offrire un servizio completo di assistenza agli studi di
architettura e di ingegneria; per questo cerchiamo personale esperto a livello di vendite e con background di tipo
tecnico rispetto alle conoscenze ma anche con un approccio commerciale per lo sviluppo del contatto.

A tal proposito, proponiamo giornate di formazione, commerciale tecnica (oltre a iter di formazione specifici) ed un
supporto continuo in tutte le fasi della commessa, dalla acquisizione, dalla preventivazione, alla gestione del cantiere.

Mansioni principali di questa figura sono principalmente commerciali, dall’acquisizione del cliente alla chiusura della
contrattualistica formulata da Sap. Solo successivamente sono previste mansioni tecniche quali rilievi, progettazione
e gestione del cantiere che saranno oggetto di collaborazione successiva, valutata economicamente in aggiunta a
quanto previsto per la mansione commerciale.

RIEPILOGO MANSIONI:

COMMERCIALE: RICERCA CLIENTE- PROMOZIONE OFFERTA- CHIUSURA CONTRATTUALISTICA
TECNICA: RILIEVI MISURE-DISEGNI TECNICI EVENTUALI RENDER- DISTINTE ORDINE PROFILATI ACCESSORI TAMPONAMENTI- GESTIONE ACQUISTI FORNITORI SQUADRE DI POSA- GESTIONE CANTIERE- CHIUSURA CANTIERE

A livello di comunicazione abbiamo diversi strumenti per lo sviluppo commerciale.

E’ on- line un network di 70 siti web creati per dare un sostegno importante e di impatto alla rete commerciali.
Questi siti sono divisi per tipo di prodotto, gamma, servizio, lingua, etc da cui & scaricabile gratuitamente tutto il
materiale elettronico completo senza bisogno di iscrizione con un semplice click, materiale non solo informativo
(capitolati, cartelle colori, etc) ma anche operativo (quali file autocad, sistemi di fissaggio, realizzazioni) per la
collaborazione diretta con lo studio tecnico e un approccio professionale e proattivo alla consulenza di progetto ma
anche di cantiere.

La rete vendita ha a disposizione, oltre a tutto quello che &€ comunicazione integrata a livello cartaceo, (dai biglietti
da visita, carte preintestate, a diversi plichi di comunicazione fino agli approfondimenti tecnici su prodotti),
campionature sempre gratuite, documenti e strutture per presentazioni efficaci, anche a moltissimi file a livello
elettronico: mail a dominio sapsistemi.it, un area riservata di accesso al sito www.sapsistemi.eu, per ulteriori materiali
relativi alle proprie attivita, dai prestampati, alle modulistiche, ai documenti di cantiere, al tracking dell’ ordine,
pagine tradotte in diverse lingue, fino a format specifici nonché documentazione privata ad accesso riservato.

Tutti gli anni proponiamo una nuova comunicazione integrata con nuovo catalogo relativo ai prodotti e ai cantieri
effettuati; video aziendali ad hoc, tutta la rete vendita € iscritta una newsletter periodica in cui gli iscritti ricevono
aggiornamenti relativi alle normative, ai listini prezzi, alle nuove opportunita commerciali, alle normative fiscali, ai
valori termici di riferimento riguardanti le normative per il risparmio energetico, innovazioni di prodotto, informazioni
di servizi e nuovi prodotti inseriti tramite materiale pubblicitario, inviti a seminari, momenti di formazione, promozioni
speciali o0 qualsiasi tipo di aggiornamenti relativo all” azienda.

Mettiamo a disposizione della nostra rete vendita un software al fine di agevolare I'acquisizione delle informazioni e
aumentare l'efficacia del commerciale, attraverso la possibilita di scaricare gratuitamente dai nostri siti, senza
necessita di alcune iscrizione, tutte le schede tecniche, cartelle colori, cataloghi relative ai nostri prodotti, servizi e
sistemi, nonché la possibilita di ricevere gratuitamente in qualsiasi momento maggiori informazioni tramite chat
Skype online.

Siamo on line anche con un sistema avanzato di e-commerce costantemente aggiornato e promuoviamo i prodotti a
livello nazionale in vari formati su web attraverso portali di settore, testate giornalistiche, motori di ricerca , social
network, blog, oltre ad una newsletter dedicata a tutti i clienti e fruitori Sap. view


http://www.sapsistemi.eu/
https://www.facebook.com/Sap-facciate-alluminio-147416792077333/?ref=hl

Da quest'anno saremo inoltre operativi con un nuovo progetto web da cui la rete vendita potra scaricare software
per la gestione del mailing e dei contatti, I'acquisizioni di nuovi database di clienti profilati per zona e tipologia.
Inoltre mettiamo a disposizione informazioni commerciali quale richieste dia e scia e eventuali richieste di lavori
sempre profilate persona e tipologia di utente oltre a software per invio di mail certificate, nonche’ campagne di
direct marketing mirate, ed ad altre strumentazioni per I'analisi finanziaria e patrimoniale della clientela. Vi invitiamo
a visionare le pagine web delle soluzioni espositive studiate appositamente per la rete commerciale riferite a vetrine
negozi, corner e uffici che potrete allestire con arredamenti, campioni, comunicazione, oggettistica egadget SAP etc..
a Vostra disposizione gratuitamente. http://www.sapsistemi.eu/commerciale/azienda/comunicazione/soluzioni-espositive.html

Tra i supporti alla rete commerciale ricordiamo la promozione del nhominativo del collaboratore nel nostro sito oltre
alle campagne dem, direct e di fax marketing mirate per regione e categoria ovvero a scelta dello stesso rispetto a
target specifici; la presenza Sap sui principali portali web del mondo edile ed immobiliare tra i quali: Immobiliare.it,
Edilia2000, Edilportale e tutto il network relativo(Archiportale, Archilover...Infobuild) oltre alla presenza in
PagineGialle/Bianche/Europages, Lavorincasa e nei principali motori di ricerca con posizionamenti qualificati, per
arrivare alle convenzioni con nostri partner/fornitori.

E’ in avvio un progetto per la produzione di un'applicazione per i tablets e smartphone che offrira’ la possibilita di
scaricare in modo rapido e veloce gran parte del materiale aziendale e un app. per la gestione delle cartelle colori,
delle misure di cantiere, delle foto di realizzazioni e |'ottimizzazione dei preventivi.

Presto saremo online anche con un canale video online operativo 24h su 24 che promuovera esclusivamente nostre
Proposte. htip:/iwww.livestream.comisapsistemizt=828639 , Canali Youtube glé esistenti, http://www.youtube.com/watch?v=nUN8yRBQw64

(canali istituzionale, formazione e comunicazione) ed oltre al network di oltre 60 pagine sui vari social network internazionali.

E’ previsto anche un affiancamento di tipo tecnico e commerciale dei nostri collaboratori finalizzato alla promozione
dell’offerta, al supporto professionale specifico relativo alla commessa in gestione.

Tra le strumentazioni on line per la formazione (oltre a quella commerciale e tecnica specifica) ricordiamo i corsi di
autoimprenditorialita, gestione tempi, basi pnl, crescita professionale e personale.

Siamo disponibili anche a produzioni di marketing e di prodotti campione mirate per esigenze particolari, oltre che a
traduzioni specifiche per il mercato estero.

Con la speranza di poterVi presto annoverare tra i nostri migliori collaboratori, restiamo in attesa di documentazione per
poter formulare offerte economiche mirate ( tavole autocad, pdf quotati, voci di capitolato complete etc, esigenze termiche e
acustiche, possibilmente foto stato di fatto, indicazioni budget e luogo preciso di installazione, tempistiche di realizzazioni,
programmi di cantiere, lavorazioni speciali, eventuali specifiche) che potete inviare direttamente al nostro indirizzo mail

I nfO @Sa DSI Stem I " eu (nb: non saranno considerate gare con invii di documentazioni relative a opere murarie, prefabbriacati, impianti etc)

SAP SISTEMI Ufficio commerciale

i

Biic |

Y

\

Ancora pili avantiin

1

WWW.SAPSISTEMLEL



http://www.sapsistemi.eu/commerciale/azienda/comunicazione/soluzioni-espositive.html
http://www.livestream.com/sapsistemi?t=828639
http://www.youtube.com/watch?v=nUN8yRBQw64
mailto:info@saèpsistmi.eu
mailto:info@sapsistemi.eu

Sap was founded in the 1970s with the production and processing of aluminium bars in the form of windows and doors mainly
for civil buildings.

As time went on and keeping up with technological evolutions, our firm specialized in the construction of curtain walls,
continuous facades, special frames and, thanks to the cooperation with Schuco (the main international constructor of
aluminium bars), therefore entered in the industrial and commercial world, proposing services to the companies, firms and
technical studios for the realization of large projects.

This up to the mid-nineties, in this period in fact Sap evolved at a company management level and in it’s operational modes, it
also entered into a group of companies which are active in the field of real estate and building market, who deal with the
building of warehouses, offices, building restructures, operation of urbanization, the dividing into lots, but also in the civil area,
operating mainly in the neighbouring area of the headoffice and with sporadic sites in Lombardia, Tuscany and Liguria.

In these years the offer of products has diversified. Today Sap no longer deals exclusively in aluminium windows & continuos
facades but also in all systems for ventilated facades and external covers.

Not only do we offer Schuco range, but also Metra, Sapa, Gastaldello profiles and various type of thermal ventilated facades:
today we offer the latest coverings from aluminium sheets to the classic composite aluminium like Alucobond, Reynobond and
Larson, up to the most advance composite systems like AlpolicMitzubishi (composite aluminium and copper panels) titanium,
zink and other noble materials.

From the late 90s we successfully offered coverings with aerospace and naval technologies such as: light marble (5 mm
thickness of stone applied to aluminium, plastichoneycomb or thermal panel). We have inserted among our proposals wood
composite panels like Parklex or Prodema, the classic laminated panels Trespa or Abet, copper coverings mainly Tecu, up to
standard ceramic coverings to special sizes (1000 x3000mm), we also remind you among our various proposals the copper
ventilated systems, coverings in special materials, waved panelling, technical glazing and other architectural high impact
products.

The development of new technologies has always been. accompanied by the attention towards environmental resources
through the use of materials which allow a minimum consumption of energy and better living comfort.

Today we also deal in aluminium-wood profiles, pvc, fibex (glass fiber), aluminium-pvc, mainly using German brands of superior
quality, for special frames, automatic civil doors, continuous glazing with automatic shading.

We approach sites as sole suppliers for external closures, facades and coverings, windows and doors, firedoors, industrial
sliding doors, shading system, but also internal furnishing like technical floor, false ceiling and internal partition and mobile
wallings.

Of particular interest is our productions of isolated glazing with internal curtains screenline to complete the offer for external
closures. We assist the client in the design stage, in the choice and description of the products, technical advice or consultancy,
promotion of building systems with simulations and rendering, to the installation using qualified personnel but not only, we
also treat the maintenance of the installed products, post sales assistance, application of products for self cleaning glass or
materials, re-varnishing of windows and certification of energy saving according to current regulations.

Even in consideration of the size of our structures our operating area covers northern Italy with sporadic works in central and
southern Italy and occasionally abroad, in Africa and Europe with an interest in areas in development.

Our prospect target are architect and engineer studios, real estate companies, building firms, public associations and privates,
who require high level products and a complete and efficient service.

Since 2009 we have increased our sales network with a number of now-exclusive agents and since 2012 we have included in
our group of commerce, sales technician who work exclusively for us.

Today’s aim is to increase our sales network with this commercial figure and offer a complete service of assistance to
architects and engineering studios; for these reason we are looking for personelle, expert in sales and with technical
background.

For these reason, we propose training days and continuous support in all stages of the business, from customer acquisition
and economic offer to the site management.

The main duties of the candidate are mainly commercial, from the research of the customer to the Sap contract closing.
Following this, technical duties are necessary like measurements, design and management of the site which will be object of a
later cooperation, economically evaluated extra to all forseen for the commercial duties. For commercial development we can
offer various communication instruments as a support for our collaborator.

On line there is a network of 70 website created to give an important and strong support to the commercial group. These web
sites are different for type of product, range, service, language etc. and from which all electronic material can be downloaded
free without the need to sign up and with a simple click, material which is not only information (description, colour range, etc.),
but also operational (dwg, autocad files, fixing systems for a direct cooperation with the technical office and a professional
approach to the field of building.



The sales network can count on, apart from everything that is an integrated communication on paper (from business card,
headed paper, headed notepads and different packets for comunication up to technical detailing on products), always free
sampling, documents and structures for effective presentation, also many files an electronic level: domain sapsitemi.it mail, a
reserved access area on our www.sapsistemi.eu.

For further material related to commercial activity, from prepainted formats, to forms, to worksite documents, to order
tracking, pages translated in various languages up to specific formats and also private documentation to reserved access.

Every year we propose a new integrated communication with new catalogue regarding products and new reference sites;
specific web videos of firm and products: all our sales network recives a periodic newsletter by email in which the subscribers
recive updates related to regulations, pricelist, new commercial opportunities, fiscal regulations, thermic reference values
regarding energy saving regulation, training suggestion, product innovation service, invitation to seminars, special offers,
publicity material and any type of updates related to the firm.

We offer to our sales network a software for the research of prospective clients, the information about the market to increase
the efficency.

Through our sites, with no need of signing in, our collaborator can find all technical forms, colourcharts, our products services
and sistems catalogue and also have the possibility of reciving more information free and at any moment via chat skype on live.
We are also on line with an advanced system of e-commerce constantly updated and we promote products at national level in
various web formats, by sector directory, newspaper headings, search engine, social networks, blog, and also a newsletter
dedicated to all users and clients of Sap products.

From this year we will also be operative with a new web project from which the sales network can dowload software for
managing the emails and contacts, the acquisition of new databases costumers grouped by area and profession.

We also provide commercial information, such as request for worksites startup or specific request of quotation, a special
software for sending certified emails, and aimed direct marketing campaignes, and other tools for financial and patrimony
client analysis.

We invite you to look up the web pages for exposed solutions, specially studied for the commercial network, refered to shop
windows, corners and offices that you can furnish with samples, communications sap object, forniture and gadget free of
charge.

Among the commercial supports we remind you the promoting of the collaborators name on our site, through den, direct, fax
campaignes, aimed by region and category, or chosen by the collaborator himself in regard to specific targets; the presence of
Sap on main web directories of bulding real estate and architecture world, such as: immobiliare.it, edilportale and the presence
on main search engine with qualified positioning.

A new project is starting for the production of an app for tablet and smartphone that will offer the possibility of downloading
rapidly most of the company material and an app for the management of colour charts, site measurement pictures photografs
of worksite reference and optimization of quotation.

We will soon be online with a 24hour video channel that will exclusively promote our proposals, YouTube channel already
exists.

A technical and commercial support system is foreseen for our co-operators, finalized in the promotion of the offer up to the
management of the worksite.

Among the online tools for training we remind of the entrepreneurial, time management, basic pnl courses, professional and
personal growth.

We are also avaiable to personalised marketing production and specific sampling for particular needs, also for translations for
the foreign market.

Hoping to count you amongst our best cooperators soon, we remain waiting for your documents to make an aimed economic
proposal (autocad charts, quoted with measures PDF, complete description, possibly worksite photo, budget information,
precise place of installation, times and programs of worksite, special work and needs) which you should send directly yo our
mail adress: info@sapsistem.eu.

WWW.SAPSISTEMI.EU
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